
事 業 概 要



ごあいさつ

この度、食品、物流、ベトナム・アジアといったビジネス領域における、5社の会社

経営を経て、新たに「プロジェクト」企業（個人事務所）を立ち上げるに至りました。

40年間の企業人生で体得した経験、知見、人的ネットワークを活かし、「新しい価

値創出」を目指してコンサルティング、アドバイスをおこなってまいります。

皆様の会社経営、新規ビジネス、販路拡大、製品開発、原料調達＆委託先選定、ロ

ジスティクスネットワーク構築、新しい物流テクノロジー、人財育成などのお手伝い

に、精励精進してまいります。

何卒、株式会社ミヤマプロジェクトにご指導ご鞭撻のほど、

よろしくお願い申し上げます。

株式会社 ミヤマプロジェクト

代表取締役 深山 隆



わたしの経歴
（1981年～2021年）

～企業人生40年の軌跡～

自己紹介



わたしの経歴

1981 味の素(株)入社 福岡支店配属

毎日、徒歩による20-30軒の飲食店向け開拓営業。２年目より北部九州の
加工食品メーカー向け調味料、油脂、澱粉等の原料営業。辛子明太子、醤油
味噌、かまぼこ、漬物、ハムソーセージ、インスタントラーメンなど、あらゆる
加工食品メーカーを回り、食品製造の基礎技術を習得。

（昭和56年）

1986
（昭和61年）

味の素(株)東京支店 外食課
ファストフード、ファミレス、牛丼、居酒屋チェーン等の超大手
チェーン企業を担当。スープマシン、ソースガンなどを開発。
食材と厨房機器の連動を図り、オペレーションを開発。

1992
（平成4年）

味の素(株)調味料部 外食用グループ
業務用外食分野の開発マーケティングに従事。
マーケティング戦略の立案、事業計画の実践。
また、和洋中「だし・スープ」のだし原料（鰹節、昆
布、鶏、豚、各種エキス）の調達・開発まで原料～
製品のトータルプロセス開発、製品（商品）開発に
携わる。
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2001
味の素(株)
アミノバイタル 初代部長

日本で初のスポーツ向けアミノ酸サプリメントの開発マーケティング、
販売戦略を立案・実践。
JOCと契約しオリンピックに協賛。現在も礎となっている『ビクトリー
プロジェクト』を立ち上げ、アミノ酸のみならず、アスリートの食事・栄
養サポートを事業戦略に組み入れる。
「アミノバイタル」を100億円のビジネスに育てる。

（平成13年）

2005
（平成17年）

ベトナム味の素 社長
ベトナム国内向けのリテール商品を中心に市場拡大。売上70億円から、
4年間で従業員2，000名、工場2か所、営業所70か所の規模に拡大、
売上200億円超の企業に成長させる。
商品「AJINOMOTO（味の素）」のみならず、製品カテゴリーを拡大、風
味調味料「Aji-Ngon」の拡大、マヨネーズ、酢、醤油など多様な調味料
事業を推進した。
また、ホーチミン日本商工会会長として、日本企業のベトナムにおける
発展、ベトナム政府との強い関係を築いた。
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わたしの経歴



味の素(株）加工用調味料部長
世界10工場を管理、8法人の役員を兼務。MSG、核酸、
天然系調味料、酵素製剤等の製造開発販売のトータル
マーケティング。
特に「味の素（MSG）」は、中国勢との厳しいコスト競争
の中、全く新しい新製法に踏み切り、コスト競争力をよみ
がえらせ、バルク（原料）＋リテール戦略を実践、他の調
味料、酵素製剤と合わせ、事業部として900億円のビジ
ネスに仕上げる。

（平成21年）

2012
（平成24年）

味の素ヘルシーサプライ(株) 社長
アミノ酸原料を販売する会社の代表就任。
健康食品への応用展開や化粧品OEM事業、医薬・培地分野などを
強化し、事業を拡大。
低成長の日本マーケットにあって、2012年売上200億円の同社を
2016年300億円に成長させた。

2009
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わたしの経歴



F-LINE準備室 顧問就任
2017年（平成29年）には、先行する地域法人として2法人の、
北海道・F-LINE(株)、九州F-LINE(株）両社の社長就任。
食品メーカー共同物流の企業化を実現させた。（平成28年）

2019
（平成31年）

新生統合F-LINE(株)
代表取締役社長執行役員

北海道・九州の両F-LINEの先行事業モデルとした、食品
メーカー5社の共同出資による、食品日用品業界の『永続的
な物流競争力』獲得のための物流プラットフォームを構築。
「自立」と「融合」を社内の合言葉に、異なる企業出身の社員
を統率、統合物流会社に仕上げた。
旧来の“物流”の壁を超え、「超・物流」を目指し、新しいテク
ノロジーの導入、人財開発等、積極的に取り組んだ。
2021年6月まで代表を務める。

2016
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わたしの経歴



プロジェクト型支援コンサルティング

さまざまな経営課題を『プロジェクト』で解決してまいります。

「人的ネットワーク」から、貴社の経営課題に適したプロジェクトメン
バーを構成し、プロジェクト推進により、確実な成果を追求します。

顧問型アドバイザー

これまで培った「物流」「食」「健康・栄養」「ベトナム・アジア」等の知見を
活かした、経営戦略アドバイスをご提供します。

講演・セミナー・社員研修

経営戦略、商品開発、マーケティング、海外ビジネス展開、物流（ロジス
ティクス）等をテーマにした講演。また、社員向けの研修、幹部社員への
コーチングなどを承ります。
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（成功報酬型契約）

（月額固定顧問契約）

（スポット契約／シリーズ契約）

コンサルティングメニュー ご契約形態



プロジェクトメニュー

物流
（ロジスティクス）

食健康・栄養

経営戦略
人財開発

アセアン
ベトナム

マーケティング戦略立案

市場調査・リサーチ
webアンケート／試食・官能評価
／グループインタビュー等

販路拡大
営業支援／新規ルート拡大／顧客獲得

商品企画設計
原料調達／委託先紹介

営業代行

海外市場進出支援
人財獲得・人財開発
社員研修／コーチング

研修・セミナー

物流ロジスティクス企画立案

ネットワーク
構築支援

物流テクノロジー
企画提案
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深山が中心になり、あらゆる人的ネットワークを投入し、
プロジェクティブに貴社の課題解決を目指します。

あらゆるご相談に
対応いたします



会社概要

10

会 社 名

代 表 者

所 在 地

電話番号

E-mai l

株式会社 ミヤマプロジェクト

代表取締役 深山 隆

〒151-0062東京都渋谷区元代々木町16-12-201

080-2524-3319

miyama.prj@gmail.com

皆様の課題解決、テーマ推進のご用命をお待ち申し上げております。

弊社ホームページはこちらからご覧いただけます。


